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一、企业简介

山东天达生物制药股份有限公司创立于1994年10月28日，是一家致力于生命科学领域研究与发展的集团公司，拥有固定资产1.5亿元，现有员工600多人，其中大专以上学历超过60%，公司创立以来，秉乘“高科技、高品质、高回报”的宗旨，本着“西药开路，中药发展，立足农业，走出国门”的发展思路，已在海洋生物制品、医药制品、微生物发酵等三大领域取得了重大突破和发展。目前已建成投产并进入市场化运作的成员企业有：山东天达生物制药股份有限公司，山东天达生物科技有限公司，山东天达奥美灵销售有限公司，山东潍坊天达生物农药有限公司。

公司立足市场，不断探索科技成果产业化的新模式，先后与山东大学生命科学学院，上海医药工业研究设计院，沈阳药科大学等院校和科研单位形成了密切的技术合作伙伴关系，新产品开发实力雄厚。

公司拥有颗粒剂、胶囊剂、片剂、粉针剂、干混悬剂及原料药等6条医药生产线，且分别于2000年和2003年顺利通过了国家药品监督管理局的GMP认证，已投放市场的产品有：注射用美洛西林钠、阿洛西林钠、替卡西林钠克拉维酸钾、氨苄西林钠氯唑西林钠、氨苄西林钠舒巴坦钠、哌拉西林钠、盖福润胶囊、罗红霉素干混悬剂、阿奇霉素分散片、克拉霉素颗粒剂、牛磺酸颗粒、盐酸西替利嗪片等医药产品。

在生物科技方面，先后投资3000多万元与山东大学生命科学学院共同研究开发的“天达-2116”项目，天达公司作为“山东省十大高新技术企业”之一，于2001年10月被国家科技部列为全国首批16家“863”高技术研究发展计划成果产业化基地之一，是国内农药行业唯一成为“863计划”成果产业化基地的企业。2001年4月，国家科技部为天达-2116颁发了“863”计划产业化标志许可证，2002年被国家五大部委评为国家级重点新产品经过27个省市和美国、德国等国家117种农作物上推广使用，收到意想不到的神奇效果。

在生物农药方面，目前建成投产并进入市场化运作的有恶霉灵、灭多威两条原药生产线，杀虫剂、杀菌剂制剂生产线，已投放市场的产品有：天达96%恶霉灵粉剂、蚜虱速克（吡·高氯4%EC）、天达25%抑脱赛（灭幼脲）、桃小速克40%EC、47%毒死蜱、天达裕丰（菌毒速杀）、天达2.0%阿维菌素乳油、青虫速杀4.5%EC、霜脲·锰锌72%WP、天达3%啶虫脒乳油、天达2.5%高效氯氰菊酯、多·福50%WP。

"改善人类生存环境，提高人类生活质量"是公司追求目标，公司将一如既往，在产品研发、市场开拓、内部管理、人才培养等方面不断努力，真正达到"造福人类、回报股东、成就自我"的目的。

二、天达2116的市场前景

重视环境质量和生产无公害食品是世界农业发展的趋势，我国农业生产的另一个重要问题就是农业过量施用化肥和农药，特别是农药的施用量严重超标。京郊菜田农药使用量达到8-10kg/亩，长江流域也达到2-3kg/亩，过量的农药残留于食品中，严重危害人们的健康，对生态环境造成破坏，因食用有过量农药的农产品而中毒的事件也屡见报道。我国加入WTO之后，因农药超标已严重影响了我国农产品的出口，山东若干蔬菜基地出口到日本的蔬菜因农药超标而受阻。

毒性试验证明了“天达-2116植物细胞膜稳态剂”为无毒产品，提搞作物抗病性，降低杀菌剂使用量50%。因此，“天达-2116植物细胞膜稳态剂”的使用将大幅度降低农产品中农药的残留，符合世界农业发展潮流，也是中国农业发展的方向。

本世纪30年代，我国人口将达到16亿，而耕地面积则逐渐减少，土地后备资源严重不足，是影响我国在未来30-50年内稳定和可持续发展的战略问题。因此，提高作物单产是解决农业可持续性发展的必由之路。“天达-2116植物细胞膜稳态剂”经多个权威机构10年的田间实验证明，不仅优化农产品品质，而且使粮棉作物增产15%左右，经济作物增产20%-30%。效果优于德国产品植物动力2003，而使用成本仅为植物动力2003的二分之一到四分之一，市场前景明朗。

全国现有耕地面积15亿亩，复种面积30亿亩，按二十分之一的面积（1.5亿亩）使用“天达-2116植物细胞膜稳态剂”，年需要量是2.3万吨；按十分之一的面积（3亿亩）使用计，年需4.5万吨。市场潜力巨大。

三、天达2116的功能及效用

（一）“天达-2116”植物细胞膜稳态剂功能及效用

“天达-2116”植物细胞膜稳态剂是由山东天达生物制药股份有限公司与山东大学生命科学院联合开发研制的高科技产品，是第一个被列为国家“863”计划并在农业领域推广的高科技成果。这一成果综合体现了国内外植物生理、生化、病理、栽培以及海洋生物等多种学科研究的最新进展，达到了无毒、无残留、无污染、无公害、无副作用的要求。到目前为止，它已被推广到27个省市自治区，推广面积3000多万亩。实践证明：这是一种抗病、抗逆作用明显，增产效果显著，可优化农产品品质，投入少，产出高，深受农民群众欢迎的优质高效植保产品。特别是在2002年山东省农业自然灾害发生频繁，遭遇百年罕见的“倒春寒”及其它特殊异常的气候情况下，天达-2116表现出的防冻、抗病及冻害修复等效果再次引起了农业职能部门及农业研究领域专家学者的广泛关注。

“天达——2116”开辟了海洋科技用于农业的新途径，该产品以其重要性和前沿性被列为国家“863计划”第一个农业课题。较之传统产品，天达-2116具有五大显著优势：

一是防冻害，抗低温。最先发现天达2116有防冻效果的农业专家是辽宁绥中县植保站的张福敏。他说：“2000年1月1日至6日，我们这里发生低温，大棚黄瓜6天没揭草苫子，有一户农民用一袋天达2116喷了三个骨架的黄瓜，结果他家里80米的大棚黄瓜只有这三个骨架（35米）保留下来没冻死，其它的全完了。”

最显著的例子是2002年4月24日，山东半岛发生了百年一遇的“倒春寒”，全省果树受灾面积达510万亩，占果园总面积的45％，直接经济损失达50多亿元。

但是平度、栖霞、莱西、文登、招远、沂源等地的果农在桃、苹果、黄金梨、葡萄使用了天达2116，使损失降到了20％之内。更神奇的是，在冻灾发生之后，马上喷施天达2116的果树，竟然得到了一定程度的修复，而不喷施的都绝了产。

最生动的例子是平度市旧店镇农民徐庆。当他的果树受灾后，去买天达2116时，连卖货的都说不能治了，他自己也犹豫起来。后来还是把药买来家，不管怎么地，打一部分试试。没想到，受冻的苹果得到了修复，最后还套了2500个袋。后悔得不得了，老婆也埋怨嫌他只打了一部分，全打上有多好！

同年7月，北大荒遭遇七十年来罕见的低温阴雨天气，水稻、玉米等大田作物减产30-70％，而喷施了天达2116的却基本上没受损失！因此，同年12月，农垦总局专门下达文件，在其下属的106个农场中全面推广天达2116，并允许进入航化作业。

二是增药效，除病害。尤其是与天达恶霉灵混用可提高药效，96％的恶霉灵与天达2116复配，恶霉灵可由原来3000倍提高6000倍，降低成本50％，被称为植物苗期的临床急救用药。

2003年冀鲁豫某些地区的棉花发生了百年不遇的生理性病害，也叫棉花枯萎综合症，棉农损失重大。但在山东的德州、菏泽等地，农民们在棉花苗期及后来一直施用天达2116和恶霉灵，结果不仅棉花很少发生立枯病、枯萎病、猝倒病、炭疽病、根腐病，连烂铃病也少有发生。

山东寿光植保站站长巩玉升经多年试验示范提出，保护地蔬菜栽培由于病虫害严重，打药次数多，一般5-7天一遍，天达2116与非碱性农药杀菌剂、杀虫剂复配使用，不仅促长增产，还增强了杀菌剂、杀虫剂的防治能力，提高了防治效果，喷药间隔期可延长到10-15天一次，省工省力，减低了防治成本，也避免了因喷雾过多增加大棚空气湿度及环境污染等问题。

三是降低农药残留、有效解除药害。关于这一点不但寿光的大棚菜上早有试验结果证明，而且经山东省农产品出口绿卡行动计划的专家组在洋葱、大蒜、韭菜、菠菜等作物上进行了试验，发现喷施天达2116可使其农药残留降低51％。因此，天达2116和天达恶霉灵被列入省农产品出口绿卡行动计划的首选产品！

近年来，随着除草剂像农田化肥一样广泛使用，除草剂药害的问题也越来越突出。

2004年4月，招远市章庄镇小董家村果农王学增在自己的12亩700棵苹果树上误喷了除草剂（草甘磷），经技术部门鉴定，苹果树已全部无生还可能。但经山东招远农艺师张云茂的推荐，喷施了2次天达2116，竟然使苹果树起死回生。第二年，亩产竟还达到了2000公斤以上！

齐河县安头乡小李村的宋兆彬2003年5月20日用没洗干净的给玉米打除草剂的喷雾器往棉花上喷药治蚜虫，结果使二亩半棉花全部受了药害，棉叶出现斑点，开始萎缩，经邮局的同志推荐，喷施了天达2116，竟然使棉花起死回生，获得了丰收！而同样情况的王京西村的棉农，先后使用了4种农药救治，均告无效，结果拔掉了事。

四是优质、高产、环保：天达-2116通过稳定和保护植物的细胞膜，提高光合效率，促进农作物的根系和茎叶生长，从面增强了农作物的抗病抗逆性，使农作物的产量大幅提高。大面积试验结果表明：天达-2116能使小麦、大豆、水稻等主要粮食作物及棉花增产15-20%左右，使蔬菜增产20-50%，使地下根茎作物增产30%以上，使瓜果增产20%以上。

天达-2116能够提高农作物的抗病能力，有效地控制因真菌、细菌和病毒引起的多种农作物病害，使农药的使用量减少50%以上。对干旱、低温、盐碱等逆境因子造成的不利影响有明显的抵御作用，而且能使农产品的果形、色泽、口味得到改善，提高了农产品的品质，成为真正的绿色食品。

“天达-2116”以海洋生物中的活性物为原料，运用先进的生物工程技术，对作物达到标本兼治的目的。实现了无公害、无污染、绿色环保的新一代农业科技理念。2000年12月，国家科技部委托山东省科技厅组织“天达-2116”产品鉴定会，由中科院院士洪德元、管华诗、余松烈等13位专家组成的鉴定委员会一致认为，“天达-2116”是具有国际先进水平的高科技产品，实现产业化后，将对我国农业可持续性发展产生巨大影响。”2002年被国家环保总局、国家科技部、国家技术监督总局、国家税务总局及国家外经委评为国家级重点新产品。

 （二）天达-2116植物细胞膜稳态剂的类别和品种

天达-2116植物细胞膜稳态剂的品种分为浸拌种和叶面喷施两大类，其中叶面喷施类又根据不同农作物不同时期的生长特点和需要分为：地下根茎类专用、瓜茄果类专用、果树专用、棉花专用、粮食专用、叶菜类专用、花生豆类专用、茶桑专用、中药材专用、抗旱壮苗专用等多个品种。

天达-2116系列产品目录及规格

	商品名称
	每箱数量
	单位
	规格

	果树专用
	100
	袋
	100袋×25克/件

	地下根茎专用
	100
	袋
	100袋×25克/件

	壮苗
	100
	袋
	100袋×25克/件

	瓜茄果类
	100
	袋
	100袋×25克/件

	茶桑专用
	100
	袋
	100袋×25克/件

	叶菜类专用
	100
	袋
	100袋×25克/件

	浸种专用
	100
	袋
	100袋×25克/件

	中药材专用
	100
	袋
	100袋×25克/件

	豆类专用
	100
	袋
	100袋×25克/件

	粮食专用
	100
	袋
	100袋×25克/件

	棉花专用
	100
	袋
	100袋×25克/件

	果树专用
	20
	瓶
	20瓶×250ml/件

	96%恶霉灵（粉剂）    
	200
	袋
	200袋*5g/件


四、招商范围

    从2007年1月起，在国内部分省市（山东、吉林、辽宁、黑龙江、山西、江苏、安徽、新疆、重庆、四川省除外）招募县级代理商，每县只招募一家。
五、代理商政策

成为天达公司代理商以后，将得到公司以下支持：

1、提供适合该地区的市场营销方案。

2、提供广告支持。
(1)电视广告

中央七台《科技苑》、《致富经》、《乡约》；

山东卫视《乡村季风专家热线》；

山东农科频道《乡村超市》、《天达植物医院》。

(2)报纸广告

《农民日报》、《农村科技》、《农技推广》、《农资导报》，《山东科技报》、《农村大众》、《乡村季风杂志》、《农业知识杂志》

(3)终端拉动广告

一是委托山东农业大学电子音像出版社制作VCD光盘《2116--大地的惊喜》《绿色天达　和谐希望》，让大家即能看明白，又能算明白。

二是由山东人民广播电台采访录音制作的，用于村级大喇叭广播使用CD录音带《瓜果蔬菜篇》、《果树篇》、《大田作物篇》、《地下根茎篇》、《记者跟踪采访报道》、《专家进村讲座篇》，让大家听明白。

三是由农业出版社、山东农业大学出版社、国家星火计划出版社，出版的系列天达产品应用丛书，主要用于一线专家进行学术推广和种植大户选购。

四是由《山东科技报》根据各地种植结构编选的系列天达专版、天达科技套餐应用操作指南，主要用于科技入户，能够让大家记明白、用明白。
3、提供支持性文件：国家“863计划”产业化标志使用许可证、国家高科技研究发展计划成果产业化基地证书、国家级重点新产品证书

4、提供技术培训。

5、提供技术资料、技术光盘样本。

6、提供必要的技术服务。

7、提供市场保护。

六、市场运作

1、原则：布局合理，侧重技术推广能力

2、细则：

（1）网点布局

●在特定区域（一般以县级市场为一个招商单元），仅招募一家在当地信誉较好且具有技术推广能力的农资经销商为代理商。

●特约加盟商镇村级客户的设置：

  由代理商在每镇（重点村）仅物色一家口碑较好的具有技术推广能力的农资零售店或科技带头户作为镇（或重点村）的销售商。

（2）市场维护

原则：实行区域内独家代理，并进行市场维护

细则：

●价格：全国统一零售价。

●结算价格：

——交保证金的，以结算价格进货，到达一定的货款给予一定的返利。在合同有效期内无违规行为，保证金年底一次性返还。

——不交保证金的按零售价进货，现款结算，定期返利。

无论选择哪种方式，一律以现款进货。

七、招商条件

1、具有合法的农资经营资格以及固定的经营场所

2、具有良好的商业信誉及经济实力

3、具有良好的群众口碑及较强的农业、农药技术咨询能力

4、熟悉农资市场商业运作规范。

5、熟悉本经营区域的种植结构分布。

6、有较强的经营管理能力。

7、现款现货。

八、效益分析

一年投入5万元，最少挣钱6.5万元。

效益分析

一年投入5万元，周转三次

1、年计划销售收入：28.5万元。

2、年进货成本：15万元。

3、年人工费： 1.26万元（根据季节性进行调节）。

   （700元/月/人×3人×6个月=12600元/年）

4、年宣传费：2万元。

5、年差旅费：0.54万元。

   （300元/月/人×3人×6个月=5400元/年）

6、通讯费：1.2万元。

   （1000元/月×12月=12000元/年）

7、运费及其它：2.0万元。

年利润：6.5万元。

九、招商程序

（一）符合条件且有意向者，可向天达公司索取资料，或直接登陆公司网站（http://www.2116.cn）下载资料。

（二）填写代理商申请表，向公司提出申请。

（三）申请时需提报的资料 

1、企业简介；

2、营业执照复印件；

3、农药经营许可证；

4、企业法人代表身份证复印件；

5、当地经济作物的生产管理习惯（针对2116产品功效特点与当地生产管理过程中用药习惯结合介绍）和作物种植结构。

（三） 评审及确认

1、对代理商基本资料进行评审，对符合条件的代理商进行资格评审。

2、确认县级代理商，双方签定合同。

3、对代理商进行培训。

（四）进货

代理商按照签约条件进行首批进货。

十、联系方式

地   址：山东省高密市科技工业园 

邮   编：261500   

网    址：http://www.2116.cn
E-mail: td2116@tianda2116.com.cn
招商电话：0536-2352116
传真：0536-2342173
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